
SUKSES BERSAMA 
PUSSILAT SYARI’AH 

PT PERJALANAN WISATA LINTAS NEGARA 

PSPB 
(PUSSILAT SYARIAH PRESENTASI BISNIS) 

“PILIHAN TEPAT UNTUK PEBISNIS YANG HEBAT” 



• PT PERJALANAN WISATA LINTAS NEGARA  adalah 
sebuah perusahaan Swasta Nasional yang bergerak 
dibidang usaha “Biro Perjalanan Wisata” baik Domestik 
maupun Mancanegara serta Perjalanan Ibadah Umroh 
& Haji, dengan Trade Mark “PESAT Tour & Travel”, yang 
ber Kantor Pusat di Pekanbaru-Riau. 

• Kami hadir bersama-sama dengan perusahaan lain  
dalam rangka memberikan pelayanan terbaik kepada 
Pelanggan dengan konsep “Aman, Nyaman dan Puas”. 
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PESAT TOUR & TRAVEL 
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PENGALAMAN PEMILIK PESAT TOUR & TRAVEL 

• Berkecimpung didunia Tour & Travel sejak tahun 2010, bergabung dengan 
bebagai Perusahaan bersakala Nasional;  
– Madtour sebagai Agen di Padang,  
– Djahidin Tour & Travel sebagai Executive Manajemen Kantor Pusat Jkt  
– Albilad Tour & Travel sebagai Kepala Cabang Riau 

• Telah mendirikan 2 (dua) Perusahaan Biro Perjalanan Wisata sebelumnya, yakni  
– PT Arafah Insan Suci di tahun 2016 
– PT Aktiva Insan Sejagad (AIS Travel) di tahun2017.  

• Berpengalaman hampir 20 tahun dibidang Konsultan Marketing disebuah 
Perusahaan Swasta Internasional sebagai Pimpinan Regional Sumatera Bagian 
Tengah di Padang dari tahun 1991-2009  

• Begitu juga didunia bisnis jaringan yang berpengalam sejak tahun 2004, berhasil 
mendapatkan banyak Reward mobil  

• Terbiasa  memberikan Presentasi Bisnis di seminar-seminar, Pelatihan dan lain 
sebagainya.  

Dari berbagai pengalaman yang dilalui, insya Allah akan menjadikan PESAT Tour & 
Travel menjadi salah satu Perusahaan terbaik dibidang Tour & Travel. 
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IZIN USAHA PESAT TOUR & TRAVEL 

NO 
K0DE 
KBLI BIDANG USAHA 

1 79111 AGEN PERJALANAN WISATA 

2 79121 BIRO PERJALANAN WISATA 

3 79122 BIRO PERJALANAN IBADAH HAJI DAN UMROH 

4 79129 BIRO PERJALANAN LAINNYA 

5 79911 JASA INFORMASI WISATA 
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PROFILE 

LEGALITAS 
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PESAT TOUR & TRAVEL 
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LEGALITAS 
PT. PERJALANAN WISATA LINTAS NEGARA 

PESAT TOUR & TRAVEL 
“Biro Perjalanan Wisata” 



STRUKTUR MANAJEMEN 
DIRUT 

PUSAT 

MANAGER 
MARKETING 

PESAT 

KEPALA CABANG 

KABUPATEN 

MANAGER 
OPERASIONAL 

PESAT 

MANAGER 
SUPPORT SYSTEM 

PUSSILAT 

BENDAHARA 

PUSAT 

SEKRETARIS 

PUSAT 

WAKIL MANAGER 

PUSAT 

KORAPROV 

PROVINSI 

KORACAB 

KOTA / KAB 

ASSISTENT 

PUSAT 

AGEN 
NASIONAL 

 Yang menjadi pengurus  Support 
System  dari Pusat s.d Cabang 
diseleksi dari Agen terbaik 

 Disetiap Kantor Cabang terdapat 2 
KORACAB (Koordinator Agen Cabang)  
1 : 1 
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PRODUK  
PESAT TOUR & TRAVEL  

• PAKET PERJALANAN WISATA DOMESTIK 

• Wisata Religi (Ziarah) 

• Universal  

• PAKET PERJALANAN WISATA INTERNASIONAL 

• Wisata Muslim Halal 

• Universal  

• PAKET PERJALANAN IBADAH UMROH 

• Paket Hemat 

• Paket Reguler 

• Paket VIP 

• Paket Plus 

• Paket Backpacker (Mandiri) 

• Paket Khusus (Request) 

• PAKET PERJALANAN IBADAH HAJI KHUSUS (Plus) 

• Quota Kemenag 

• Non Quota (Furoda)  



Adalah sebuah program Usaha untuk Travel Agent; 
yang dibangun dan dikembangkan dengan CARA 
menjalin hubungan Silaturrahim.  

Bersilaturrahim kepada Orang Tua, Saudara, Tentangga, Kerabat, Rekan Kerja, Teman Sekolahan, 
Teman Beribadah, Teman Bermain dan kepada siapa saja, kapan saja dan dimana saja Adalah 
cara utama untuk menjalankan usaha ini 

Apa Kata  Rasulullah Shollallah A’alaihi Wassalam: 

مَنْ أحََبَّ أنَْ يبُْسَطَ لهَُ فِي رِزْقِهِ، وَينُْسَأَ لهَُ فِي أثَرَِهِ، فلَْيصَِلْ رَحِمَهُ    
“Barang siapa yang ingin diluaskan resekinya dan dipanjangkan umur-nya, maka sambunglah 
silaturrahim”          (HR. Bukhari - Muslim) 

PUSSILAT 
SYARI’AH 



Niatkan Silaturrahim Anda untuk beribadah kepada Allah. 
Ketika waktu bersilaturrahim, syi’arkan beribadah ke Tanah 
Suci, baik untuk Haji, ataupun Umroh yang balasannya 1 
kali ibadah sama dengan beribadah ratusan tahun 

PUSSILAT 
SYARI’AH 

 

الْمَسْجِدَ الْحَرَامَ إلِاَّ صَلاةٌَ فِى مَسْجِدِى أفَْضَلُ مِنْ ألَْفِ صَلاةٍَ فيِمَا سِوَاهُ 

 وَصَلاةٌَ فِى الْمَسْجِدِ الْحَرَامِ أفَْضَلُ مِنْ مِائةَِ ألَْفِ صَلاةٍَ فيِمَا سِوَاهُ 
 

Artinya: "Sahlat di masjidku ini lebih utama daripada 1000 shalat di masjid lainnya, kecuali di Masjidil 
Haram. Dan shalat di Masjidil Haram lebih utama dari pada 100.000 shalat di masjid lainnya,"  

(HR Ibnu Majah dan Ahmad) 
 
Kalau bersyi’ar… lakukan dengan penuh kesabaran, keikhlasan , disiplin dan bertanggungjawab !!! ingat 
ini adalah Ibadah. Kumpulkan amal sholeh sebanyak-banyaknya dengan bersilaturrahim dan 
bersyi’ar…!!! 
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1. Bayar penuh bagi yang mampu, Langsung Berangkat 

2. Melalui program Mengangsur, Lunas Berangkat 

3. Ikut bersyi’ar bersama PUSSILAT Syariah, menjadi Travel 
Agent, yang akan mendapatkan Fasilitas: 

o Komisi  

o Gaji  

o Tunjangan Jabatan 

o Tunjangan Prestasi 

o Tunjangan Pensiunan 

o Hadiah Umroh dan Haji, Berangkat Gratis 

PUSSILAT 
SYARI’AH 

3 CARA 
BERANGKAT UMROH 



MENGANDUNG 4 NILAI IBADAH: 

1. Menjalin Silturrahim 

2. Bersyi’ar untuk menunaikan Ibadah Umroh/Haji 

3. Menunaikan Ibadah Umroh dan Haji 

4. Mencari rejeki di jalan Allah 

PUSSILAT 
SYARI’AH 



BISNIS 
SYARI’AH 

Prinsip-prinsip Bisnis Syari’ah: 
1.Menjual produk halal 
2.Tidak ada unsur riba (berhati-hati dengan umroh cicilan) 
3.Bebas dari penipuan (gharar) 
4.Tidak mengandung aktivitas perjudian (maisir) 
5.Penjual dan pembeli melakukan ijab qabul dalam setiap transaksi 
6.Proses jual beli dilakukan dengan seadil-adilnya  
7.Bernilai Material serta Kerohanian ( duniawi dan ukhrowi) 
8.Memilki Kebermanfaatan, dan Tanggung-jawab Sosial 
9.Melakukan Perencanaan Bisnis dengan Cermat. 

Adalah kegiatan usaha yang berlandaskan  
pada syariat agama Islam. 

PUSSILAT 
SYARI’AH 



TUJUAN 
BISNIS SYARIAH 

1. Mendapatkan ridha dari Allah SWT 
2. Perusahaan dapat tumbuh dan berkembang  
3. Mendapatkan keberkahan dalam bisnis 
4. Mendapat harta menjadi modal perjuangan di jalan Allah 
5. Memberi kemungkinan tugas atau peluang usaha untuk orang lain 
6. Bekerja bersama dalam kebaikan 
7. Cari keuntungan optimal dengan tidak membebankan pihak lain 
8. Membumikan nilai-nilai Islam dalam berusaha 
9. Jalankan bisnis berkategori fi sabilillah 
10. Meluaskan jaringan kerja / silaturahim 
11. Memperoleh kemenangan atas Allah SWT. 

PUSSILAT 
SYARI’AH 



PELUANG 
& SOLUSI

PUSSILAT 
SYARI’AH 



TIDAK 
PUNYA 
UANG 

MUNGKINKAH INI 

MASALAH ANDA 



TEMPAT 
TINGGAL YG 
TIDAK LAYAK 

MUNGKINKAH INI 

MASALAH ANDA 



DIKEJAR-
KEJAR 

HUTANG 

MUNGKINKAH INI 

MASALAH ANDA 



PINGIN PERGI 
UMROH - HAJI 

MUNGKINKAH INI 

MASALAH ANDA 



YANG DAPAT 
MEMBERIKAN ANDA 

SOLUSI 



SOLUSI 

YANG DAPAT 
MANGANTARKAN 

ANDA 



YANG DAPAT 
MEWUJUDKAN 

SOLUSI 



AYOOO….!!! 
Bergabung Bersama 

BANGUN  ASET PRODUKTIF  
YANG BISA  DIWARISKAN !!! 

“Mereka yang Super Kaya hidup dari Aset, 
bukan  dari pekerjaan” 

BIG PROJECT 

& LONG TIME 



1 
MODAL KECIL 

 DP Wisata / Umroh / Haji 

 Tidak ada uang hilang / Nilainya tetap 

 DP Dapat dialihkan / Dijual 

 1 x seumur hidup / tidak wajib belanja 

ulang 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



2 
PRODUK JASA 

 Tidak Ribet Packing 

 Tidak Ribet Kirim2 

 Tidak perlu tunggu-tunggu 

 Tidak Perlu Display 

 Tidak Ada Batas Waktu / Kedaluarsa 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



 Sistem kerja Terintegrasi secara Online 

yang bekerja 24 Jam 

 Anda Memiliki Kantor Sendiri (Virtual 

Office) mudah dan tidak repot harus 

mendatangi Kantor Cabang / Pusat 

 Sistim sudah baku 

 Pembayaran Komisi Real Time 

 Tidak akan terdampak oleh Inflasi dan 

Jaman 

 Usaha jangka Panjang 

3 
BY SYSTEM 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



4 
ADA SUPPORT SYSTEM 

 WORKSMART (Kerja Cerdas ada polanya) 

 Kerja Team, ada KORAPROV di setiap Provinsi 

 Kantor Cabang disetiap Kabupaten 

 Ada PUSSILAT Syariah RBD yang akan 
meberikan pelatihan, bimbingan dan 

pembinaan 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



5 
BISA OFFLINE/ONLINE 

 Tidak mengganggu  pekerjaan utama 

 Bisa  dikerjakan di waktu luang 

 Kapan saja dan dimana saja 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



6 
USAHA YANG PASTI 

 Perusahaannya 

 Produknya 

 Sistimnya 

 Mamfaatnya 

 Untungnya 

KENAPA BERBISNIS 

PUSSILAT Syariah 



CARA BERGABUNG 

SEBAGAI AGEN 

ALUR 
PENDAFTARAN 

ADA AGENT YANG 
MEREFERENSIKAN 

MENGISI FORMULIR 
PENDAFTARAN 

BELANJA PAKET DP 
MINIMAL 2 JUTA 

• 2 E-KWITANSI 

• 1 ID KEAGENAN + 1 POIN 

DIDAFTARKAN 
SECARA ON-LINE DI 
AKUN AGEN YANG 
MEREFERENSIKAN 

FUNGSI E-KWITANSI BAGI AGENT: 
1. Untuk mendaftarkan Calon 

Jamaah/Wisatawan 
2. Mendaftarkan diri sendiri 

sebagai Jamaah/Wisatawan 



CARA BERGABUNG 

SEBAGAI AGEN 

CONTOH 
E-KWITANSI 



1 
MILITAN 

Mendapatkan: 
2 E-Kwitansi senilai @ Rp.7.200.000,- 
1 Unit ID Keagenan 
1 Poin 

ANDA 

REFERAL PILIHAN  
PAKET BELANJA 



2 
PESAT 

Mendapatkan: 
12 E-Kwitansi senilai @ Rp.7.200.000,- 
6 Unit ID Keagenan 
6 Poin  
Cash Back Rp.1.500.000,- 

ANDA 

REFERAL 

ANDA 
(1) 

PILIHAN  
PAKET BELANJA 

ANDA 
(2) 

ANDA 
(3) 

ANDA 
(4) 

ANDA 
(5) 

PROMO…!!! 
FREE  

2 E-KWITANSI 



CARA PENDAFTARAN 

JAMAAH 

ALUR 
PENDAFTARAN 

ADA AGEN YANG 
MENAGAJAK 

MENGISI 
FORMULIR 

PENDAFTARAN 

BAYAR DP 1,5 JT 

•1 E-KWITANSI 

•1 ID JAMAAH DENGAN 
TABEL PEMBAYARAN 

DIDAFTARKAN 
SECARA ON-LINE 
DI AKUN AGEN 

YANG MENGAJAK 

FUNGSI E-KWITANSI BAGI JAMAAH: 

1. Bukti Pendafataran 

2. Untuk potongan biaya keberangkatan 



SUMBER 
PENGHASILAN 

AGENT 

USER 

KOMISI DP 

KOMISI LUNAS 

AGENT 

GAJI REKRUT 
AGENT 

AGENT BARU & 
RO 

TUNJANGAN 
JABATAN 

TL, SPV, M, SM 

TUNJANGAN 
PRESTASI 

UNLIMETED 

TUNJANGAN 
PENSIUNAN 

3,5 % X TOP 

HADIAH 
BPIHK 

Rp.250.000.000 

1. AGENT TO USER 
2. AGENT TO AGENT 

“HASILKAN KEUNTUNGAN MAKSIMAL  
DENGAN MODAL MINIMAL” 



1 
KOMISI REKRUT USER 

KOMISI KETIKA  BAYAR DP 
Rp.500.000,- PER ORANG 

KOMISI KETIKA LUNAS SBB: 

Umroh Rp.1.250.000,- / Orang 

Haji Khusus Rp.7.500.000,- / Orang 

Wisata International Rp.500.000,- / Orang 

Wisata Domestik Rp.200.000,- / Orang 

POTENSI 
PENGHASILAN 

KETERANGAN: 

 Komisi DP langsung didapatkan ketika Jamaah 
bayar DP kepada Agent / Real Time 

 Komisi Lunas dibayarkan 1 hari setelah Jamaah 
/Wisatawan  membayar Pelunasan Harga Paket 
Wisata / Umroh-Haji ke Perusahaan / setelah di 
validasi 



2 
GAJI REKRUT AGENT 

Rp.300.000,- / AGENT 

KETERANGAN: 
Gaji Rekrut  Agent ini didapatkan ketika 
berhasil mengajak agent baru untuk 
belanja paket DP seharga 2juta(1 poin) dan 
akan didapatkan secara berulang-ulang 
setiap terjadi belanja ulang 2 juta (1 poin) 

POTENSI 
PENGHASILAN 



POTENSI 
PENGHASILAN 

3 
TUNJANGAN JABATAN 

AGENT 

 

• Daftar & Belanja 
Minimal 
Rp.2.000.000,- 
(1Poin) 

TEAM LEADER 

 

• Agen Rekrutan 
Langsung  minimal 
5 Orang  

• Tunjangan 
Rp.60.000,- per 
Poin (Break TL) 

SUPERVISOR 

 

• 15 : 15 

• Tunjangan 
Rp.75.000,- per 
poin (Brek SPV) 

MANAGER 

 

• 76 : 76 

• Tunjangan 
Rp.95.000,- per 
Poin (Break 
Manager) 

SENIOR MANAGER 

 

• 350 : 350 

• Tunjangan 
Rp.120.000,- per 
Poin  (Break Senior 
Manager) 



GAJI REKRUT AGEN 

& TUNJAB 

 أعَْطُوا الأجَِيرَ أجَْرَهُ قبَْلَ أنَْ يجَِفَّ عَرَقهُُ 
“Berikan kepada seorang pekerja 

upahnya sebelum keringatnya kering. 
” (HR. Ibnu Majah, shahih) 

 
PUSSILAT Syariah mebayarkan 

kewajibannya kepada Travel 
Agentnya setiap 3 x sehari 

Yakni : 
Pukul: 06, 12, 18 

PEMBAYARAN 
PENGHASILAN 



ANDA 
 

GRUP 
KANAN 

GRUP 
KIRI 

15 POIN 15 POIN 

4 
TUNJANGAN PRESTASI 

NOTE: 1 POIN = Rp.2.000.000 = 1 PAKET DP 

POTENSI 
PENGHASILAN 



ANDA 
 

GRUP 
KANAN 

GRUP 
KIRI 

76 POIN 76 POIN 

BAGI AGENT NON MUSLIM TERIMA CASH 

4 
TUNJANGAN PRESTASI 

POTENSI 
PENGHASILAN 



ANDA 
 

GRUP 
KANAN 

GRUP 
KIRI 

350 POIN 350 POIN 

Setelah tercapai 350 Pasang, poin akan kembali ke NOL (0), diulang lagi dari 0 (berulang-
ulang), Terus…. Terus… Terus…….. Tanpa Batas. Jika grup Agen Anda sudah besar, maka 
Anda berpeluang akan mendapatkan Total TUNPRES Rp.178.000.000,- per hari 
Poin-poin tersebut terkumpul bukan dari pendaftaran Agen Baru saja, namun juga dari 
belanja ulang dari agen-agen yang ada pada Grup Anda. Ayoo dibina..!!! 

4 
TUNJANGAN PRESTASI 

POTENSI 
PENGHASILAN 



KE. I 
Rp.8.000.000,- 

KE. II 
Rp.35.000.000,- 

KE. III 
Rp.135.000.000,- 

4 
TUNJANGAN PRESTASI 

POTENSI 
PENGHASILAN 



SIMULASI TUNJANGAN 
PRESTASI 1 TAHUN 

BULAN  
KE 

KIRI KANAN 
JUMLAH       
KI : KA 

JUMLAH  
PRESTASI 

NOMINAL 

1                       1  1 1                            0   Rp                                       -  
2                       5                        5                        6                             0   Rp                                       -  
3                    25                     25                     31                             0   Rp                      8.000.000  
4                  125                   125                   156                             0   Rp                   35.000.000  
5                  625                   625                   781                             2   Rp                 356.000.000  
6              3.125               3.125               3.906                          11   Rp             1.958.000.000  
7            15.625             15.625             19.531                          56   Rp             9.968.000.000  
8            78.125             78.125             97.656                        279   Rp           49.662.000.000  
9          390.625           390.625           488.281                    1.395   Rp         248.310.000.000  

10      1.953.125       1.953.125       2.441.406                    6.975   Rp     1.241.550.000.000  
11      9.765.625       9.765.625     12.207.031                  34.877   Rp     6.208.106.000.000  
12    48.828.125     48.828.125     61.035.156                174.386   Rp   31.040.708.000.000  

POTENSI 
PENGHASILAN 

Kunci Kesuksesan Anda adalah jadikan diri Anda menjabat 
Team Leader 

4 
TUNJANGAN PRESTASI 



POTENSI 
PENGHASILAN 

5 
TUNJANGAN PENSIUNAN 

MANAGER 

2 % x TOP : TM  

SENIOR MANAGER 

2 % x TOP : TM 

1,5% x TOP : TSM 
KETERANGAN: 
 TOP  = Total Omset Perusahaan 
 TM  = Total Manager 
 TSM  = Total Senior Manager 
 Dibayarkan bulanan 



6 
HADIAH PERJALANAN IBADAH HAJI KHUSUS 

ANDA 

A B 

C ANDA D A 

E F A B G H ANDA E 

25 POIN 25 POIN 

Rp.25O.000.000,- 

POTENSI 
PENGHASILAN 



bisa 

Semua 

Coaching (Support Sytem) 

TeamWork (Company Executive Agent + DirMark) 

BranchOffice (BaseCamp) 

VirtualOffice (Online 24 Jam) 

HeadOffice (Customer Service) 

POLA  
KERJA 



Face to Face 
Home Meeting 
Sekolahan 
Perkantoran 
Perumahan (Arisan, MTI) 
Komunitas  1 

PRESENTASI 

POLA  
KERJA 



Buat Acara 
Beli Acara 
Hadir dan menghadirkan 
Hotel / Gedung 

2 

SEMINAR 

POLA  
KERJA 



Edukasi Tentang Umroh & Haji 
Kantor Cabang & Pusat 
Masjid, Mushalla (Libatkan Pengurus) 

3 

PRA MANASIK 

POLA  
KERJA 



KANTOR CABANG 

PENAWARAN 
UNTUK 



Adalah perwakilan dari Pusat disetiap Kota / Kabupaten 
diseluruh Wilayah Teritorial NKRI 

Dengan tujuan untuk meningkatkan pelayanan kepada 
para Agen dan Jamaah / Wisatawan 

Penawaran terbuka kepada para Pemilik Modal untuk 
disetiap Kabupaten / Kota diseluruh Wilayah NKRI 

Kentungan didapatkan dari hasil kerja Team dan juga 
dari hasil kerja pemilik Modal itu sendiri  

KANTOR 
CABANG 



1. Memilki ruang Pelayanan dan Ruang Pertemuan + Laptop + Projector 

2. Siap menyediakan stok Paket PIN Pendaftaran Agent 

3. Belanja Awal 25 Paket PIN Pendaftaran Agent & R.O @Rp.2.000.000 
=Rp.50.000.000 

4. Siap melayani  Agent dan Jamaah/Wisatawan 

5. ID Kantor Cabang disediakan (FREE) 

6. Kepemilikan ID Kantor Cabang tidak permanen (dapat digantikan) 

7. ID Pemilik/Kepala Cabang yang Permanen dapat dibuat dibawah ID 
Kantor Cabang 

8. Kepala Cabang harus Siap untuk dievaluasi dan diganti oleh Orang 
lain, jika dinilai tidak mampu atau putusnya kerjasama 

1 
PERSYARATAN 

KANTOR 
CABANG 



1. FEE setiap  1 Paket  Pembelajaan PIN Pendafatran Agent (2 E-Kwitansi ) 
Rp.70.000,- langsung dipotong 

2. FEE setiap 1 paket Pembelanjaan R.O Agent (2 E-Kwitansi) Rp.70.000,-  
langsung dipotong 

3. Service Fee Setiap 1 orang Jamaah atau Wisatawan Bayar Lunas: 
a. Umroh Rp.300.000,- 
b. Haji Khusus Rp.1.000.000 
c. Tour Internasional Rp.100.000,- 
d. Tour Domestik Rp.50.000,- 

4. Yang membangun Omset Kantor Cabang adalah 2 orang KORACAB (1:1) 
bersama Para Agen 

5. Bagi Hasil ID Kantor Cabang 25 % 
6. Modal Stok PIN & RO yang tersisa akan kembali jika kerjasama berakhir 
7. Ada MoU 2 

KEUNTUNGAN 

KANTOR 
CABANG 



1. Pemilik Kantor Cabang adalah penyedia tempat dan prasarana pendukung untuk 
bekerja bagi para Agen di Kantor Cabang 

2. Kantor Cabang melayani para Agen dan Jamaah/Wisatawan dengan baik ketika 
berurusan ke Kantor Cabang 

3. Tugas pokok Kantor Cabang melayani dan menyediakan stok PIN pendaftaran Agen 
di Akun ID Cabang untuk keperluan Pendaftaran Agen Baru atau belanja ulang 
ketika para Agen membutuhkan E-Kwitansi untuk pendaftaran calon Jamaah / 
Wisatawan 

4. Yang membangun Omset Kantor Cabang adalah Koordinator Agen Cabang 
(KORACAB) bersama Para Agen  

5. Pemilik Kantor Cabang akan mendapatkan keuntungan seperti yang disebutkan 
diatas dari hasil kerja para Agen yang dipersiapkan oleh KORAPROV bersama 
KORACAB 

6. Pemilik/Kepala Kantor Cabang juga bisa mendapatkan Penghasilan diluar 
keuntungan tersebut dengan cara menjalankan sistim PUSSILAT Syariah, punya ID 
tersendiri dibawah ID Kantor Cabang 

KANTOR 
CABANG 

3 
CARA KERJA 



1. Jika dalam 1 bulan terjadi pendaftaran agen baru dan 
RO sebanyak100 paket  dan Pemberangkatan jamaah 
40 orang maka Simulasi Penghasilan Cabang adalah: 

 100 x Rp.70.000,- = Rp. 7.000.000 

 40 x Rp.300.000,- = Rp.12.000.000 

2. Maka Estimasi total penghasilan Cabang adalah 
Rp.19.000.000,-/ bulan 

 

KANTOR 
CABANG 

4 
SIMULASI 



WUJUDKAN MIMPI ke BAITULLAH 

& DAPATKAN PENGAHSILAN 

TANPA BATAS...!!! 
AWALI DENGAN MENDAFTAR JADI AGEN  

dan  
BERSYI’AR SUNGGUH-SUNGGUH... 

INSYA ALLAH SEGERA TERWUJUD !!! 
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“YUK... BERBISNIS & BERSYI’AR !!!” 

YUK KITA BERBISNIS & BERSYI’AR 



“Dan berserulah kepada manusia untuk mengerjakan haji, niscaya mereka akan datang kepadamu dengan 

berjalan kaki, dan mengendarai unta yang kurus yang datang dari segenap penjuru yang jauh” 

( Al-Hajj : 27 ) 

Demikianlah (perintah Allah). Dan barangsiapa mengagungkan syi'ar-syi'ar Allah, maka sesungguhnya itu 

timbul dari ketakwaan hati. 

( Al-Hajj : 32 ) 
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SERUAN ALLAH UNTUK BERSYI’AR HAJI/UMROH 
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SEBELUM BERANGKAT & PULANG UMROH 



Sunday, November 26, 2023 61 

AGEN 

Ketemu Calon Jamaah: 

 3 S (Senyum, Salam, 
Sapa) 

 Perkenalkan Diri 

 Presentasikan 
PESAT 

JAMAAH 
 Tanya-jawab 

 Daftar (Pengisian 
Formulir 
Pendaftaran) 

 Bayar DP 
Rp.1.500.000 

CASH MELALUI: 

 KANTOR PUSAT 

 KANTOR  CABANG 

 AGEN 

REKENING  PESAT 

JAMAAH  

 Tentukan PAKET dan tanggal Keberangkatan dengan membayar 
Booking Seat Minimal 5jt, 3 bulan sebelumnya 

 Jamaah kirim Dokumen dan Bayar Pelunasan ke PESAT 45 hari 
sebelum tanggal Keberangkatan 

BOOKING SEAT PELUNASAN 

Seluruh pembayaran langsung ke Rekening PESAT, Kecuali DP 1,5JT 

PESAT 

 Terima Dokumen Jamaah 

 Pengiriman Travel Bag Ke 
Jamaah 

 Lakukan proses 
pemberangkatan 

JAMAAH 

 Persiapan 
Keberangkatan ( 
terima 
Perlengkapan, 
Manasik, Syukuran , 
dll 

 Jamaah siap 
diberangkatkan 

JAMAAH 

 Pulang 

 Alhamdulillah, 
Insya Allah Mabrur 

B
ER

SY
I’A

R
 



PENJELASAN 
PRODUK 

HAJI - 
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YUK GABUNG !!! 
BERSAMA KAMI 

BERKAH UNTUK SEMUA 


